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商圈东起广州大道中，西至先烈东路，北到濂泉路，是广州

第地二大服装批发商圈。沙河可以说是打包客户最多的的批

发市场了，主要是销到外地的批发市场。因此沙河服装批发

市场的货品流通量之大，与物流运作项目紧紧相关，下面将

作简要的说明介绍。 一、 包装 沙河批发市场提供的顾客主要

是以外地客户为主，需求量大。批发市场以档口形式独立存

在，每当顾客来取货时，每个滩位的滩主则立刻验货装袋。

因为服装比较柔软，体积相对来说比较可变，为了保护商品

便于储运、方便包装、经常用普通的麻袋包装，再用塑料绳

封口。而为了方便搬运，体积不能过大，重量不能过重，因

而袋子一般为长宽一米左右的。批发市场的包装主要是以外

包装为主，基于物品输送为目的。麻袋包装虽防水性能不好

，但成本低，一般为档口的包装的首选。为了方便运输，一

般在袋口编好包装后，就写上运输的物流档口的编号和要运

送的目的地、运输时间。方便发生意外时好容易找到出货的

档口。 二、 装卸和搬运 批发市场局限于以个人档口的形式独

立存在，分散性大，不集中分配，而又导致了批发市场中的

流通过道不大，因而装卸只能采取以人手工为主的人手搬运

，借助于手推车动作。这是劳动力消耗很大的水平装卸方式



。首先，是批以市场内的人员装卸搬运到各物流运输各个分

摊点上，各分摊点主要是以公司和运送的目的来是以划分的

。再由各物流摊点公司集中收集要运往的目的地相同的货物

一起，再装卸上车。在这种物流摊点上机械程度也不高，一

般也是借用于手推车。 三、 运输物流 批发市场档口是独立单

位，因为顾客需要不同，用的物流公司也不同，下面以其中

一家日昱物流有限公司为例来说明下沙河批发商场的运输物

流。 日昱物流有限公司是专业的从事道路货物运输为主的，

仓储、配送为辅的的现代物流企业。拥有奔驰、日产UD、五

十铃、东风等各种大中类型载重货运汽车100多辆，仓储面积

大达3万平方米，各地货运网点60余个，其中沙河只是其中的

一个小网点而已。在沙河批发市场网点上，日昱一般使用18

米长的货运车来运输，运输过程中走全程高速，货物称重后

上车，运输以重量为单位收钱付款，而且以收款人货到付款

的方式进行着交易。一般的小摊点日出量为3－4吨每天进行

运送。虽说衣服的损坏率小，但如果有事故发生时，如不属

于人为造成的意外，则双方协商可延迟一点交货。一般的站

点都只需一天的时间就可收到货物。有时还可根据客户的需

要进行空运，不过这在沙河服装批发市场一般不可能出现，

因为衣服的单价不高，而空运的成本很高。而物流公司的责

任就只是将货物运到各在的不同站点（目的地），再由站点

分配到各地的小摊点上。 四、 仓储保管 沙河服装批发市场中

，主要是以各分摊点独立存货，再运送过程中如未被运送出

去的货物主要是存在市场的摊点中，各档口独立存仓，而且

每楼又有独立的仓库放衣服。急运的货物就在物流公司中存

放，等待运送。仓库对储存的货物实施保管和控制功能，放



便即时出货，调节货物运输能力的功能。而存仓库的物源主

要来自于省内各地的衣服制造厂，如产牛仔裤的中山和新塘

等。 五、 总结和建议 沙河批发市场的机械程度低，主要是因

为每个摊位独自谋利为目的，因此很散乱。当很多摊口一起

出货时经常发生阻滞的情况，效率很低。而每个摊口都各自

选要运送的物流公司，使货物分散化，使本来可以一次运送

的货物，因为摊位的人委托不同的物流公司来运从而要分开

两次运送到同一个地点。这是一种资源的浪费，是一种能源

的消耗，降低了社会的效益。 建议： 每个摊点可以形成合作

伙伴的关系，相互帮助，共同出货，达到双赢的效益。他们

可以通过合并经营的方式，储存货物使用地面积达到最大化

的利用，则每个摊点可减缩一点空间，通过协商可以增大过

道的大小使运送速度快点。它们运送的时候可相互联系，如

果双方的货物都不多的时候可以联合运送，使时间和费用都

可以减约。 各物流公司也可合作协作一点，在同一个小范畴

的地方里就不用设太多去往同一个地方的摊点，这样不仅使
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