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口径下的全部51家寿险公司总保费收入361.76亿元，环比下降

高达19.56%！ 大凡寿险公司传统节奏，金秋十月多是相对舒

缓的。完成前九个月的业绩猛攻，年度业绩完成得七七八八

之后，多会以国庆假期为“藉口”，略缓一口气，然后从容

起身最后一个季度的冲刺。 然而，这个十月有些特殊。 或与

单边上涨旷年的A 股股指在国庆长假后出现反配合，11月末

中国保监会揭开各公司十月保费成绩单时，也似乎同时闪现

本年度内增长见顶的苗头。 2007年， 保监会统计口径下的全

部51家寿险公司总保费收入361.76亿元，环比下降高达19.56%

！ 高峰 翻开构成总量的分区域与公司保费数据，并不难找到

是次环比下挫的动力。 在这个月中，前期靠银保投连险异军

突起的广州市场，环比负增长高达31.02%！在上一季度因猛

推投连而出现保费大跃进的金盛人寿、瑞泰人寿等公司，也

较上月环比负增长达到50%左右！ 起也投连，落亦投连，

在2007年成就无数寿险公司甚至整个寿险行业保费增长的新

兴产品，让整个业界尝到它的猛烈力道。 2007年第三季，银

保渠道投连险的热销让整个行业充满了大跃进的味道。 此前

，以大都会系、中意人寿等众多合资公司为代表，多数合资

寿险公司以其迅雷不及掩耳的产品调整速度竞相推出投连产

品，使得前三季的市场格局大大改变，在区域市场，单单投

连的拉动就使得新华、泰康、太平等第二阵营的寿险公司被

大都会们打败。 本刊统计数据显示，截至11月，于银保渠道



推出投连险种的寿险公司已达到20家之多。伴随同期蹿升的

股指，这些或先或后杀入战团的投连舞者都已收获到丰收的

愉悦，并直接导致三季度的寿险蛋糕迅速膨胀。 当季， 寿险

全行业总保费收入1116.29亿元，同比增幅超过三成，

达30.09%！远超过前两季度分别17.61%和11.57%的同比增幅

。规模保费井喷的势头在三季度末大鳄平安人寿的加入之后

更显明晰，直至10月，其同比的保费增幅仍高达35.44%！ 反

转 投连并不是救世主。 10月16日，上证指数达到瞠目

的6124.04点，之后一路向下千点不止。旋即投连险销售天堂

到人间。 “股指反转后，投连产品销售受到较大的冲击。”

广州一家于银保渠道主打投连险的寿险公司负责人告诉本刊

。 在投连险风光最劲的时候， 招商信诺等一众中小公司曾在

当月出现最高351.88%的同比增长，并创下公司成立以来最高

单月保费记录。 但同样是这些公司，10月的成绩单立即被打

回原形。 按本刊统计，2007年10月，高达65%的主打银保投

连险公司的环比保费收入负增长超过行业平均水平。 其中：

金盛人寿、瑞泰人寿、广电日生的负增长幅度分别高

达62.77%、58.42%和47.05%！ 当月成绩榜中，依旧因银保投

连大幅迈进的仅海康人寿、恒安标准和光大永明三家，其中

海康人寿并非仅倚重投连，其万能产品在公司保费收入中的

占比亦超过5成。 再看地域方面。 本刊选取竞争最为激烈的

北京、上海、广州三城为样本。 尽管这三个城市都因银保投

连的热销而先后享受规模保费爆发的快感，但各自倚重程度

却深浅有别。 第三季推动全省保险业务规模超越江苏，执全

国牛耳的广州，是三城中投连险销售比重最大者。在前三季

度中，广州银保投连险占据当地总寿险业务规模，已从去年



的1.90%猛增至21.03%。广州也因此成为寿险业分享资本市场

上涨的杰出标本。 而其余两个城市的情况则有不同。 尽管资

本牛市红火如斯，北京与上海两城仍未有如广州般“进化”

至投连险左右行业大局的地步。 以中资的平安人寿与太平人

寿为例，当下半年投连新品推出之后，其广州机构的反应是

迅速撤下银行柜面的万能产品，共投连独舞，而北京市场则

至今仍是投连万能共分天下。 不同倚重程度之下，三地市场

在10月的行业负增长中所受冲击也轻重有别。"#F8F8F8"
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