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搜索引擎： 阿里巴巴上市的路演备受追捧，电子商务俨然成

为目前最受瞩目的互联网模式，搜索引擎百度上周宣布正式

进军个人电子商务，而纳斯达克上市公司九城关贸方面日前

亦对记者表示，其旗下网站沱沱网将开创电子商务B2B搜索引

擎模式，一举横跨电子商务与搜索这业界当前最热的两大模

式。 “我们算是从中得益了，”沱沱网首席运营官胡欣然表

示，阿里巴巴上市为电子商务企业带来了机遇，“之前我们

的股价还是2.8美元，而阿里巴巴要上市的消息传出来后，我

们的股价一直飚升到了7块多美元。”据悉，今年4月，沱沱

网斥资2700万美元闪电收购一家专注于垂直搜索的网站雅蜂

网后，胡欣然表示，目前已整合完毕，并使沱沱网开始建立

起以全面质量采购为核心理念的B2B搜索引擎，开创第三代的

网络贸易方式。 为什么选择“质量”作为关键字?胡欣然认为

，在贸易过程中，质量和价格是到达成功的一对翅膀，二者

的对等才能最终促成交易。长久以来，在国际贸易中，海外

采购商对供应商的筛选，其核心工作在于评估供应商的能力

，而其中最重要的莫过于对产品质量的深入了解，采购商关

注的核心实际上就是产品质量。事实上，B2B采购流程是一个

典型的多级采购漏斗模型，其中最重要的工作环节就是评估

筛选，它占去了采购工作时间的70%，这其中最主要的评估

工作则是围绕质量风险评估展开的。随着越来越多的B2B平台

的出现，供应商、采购商大量地汇聚在互联网上，这时采购



商的难点已不再是能否找到供应商，而是在众多纷杂的供应

商中找到真正适合的合作伙伴。在这个筛选、评估的过程中

，提高筛选有效性是降低采购商成本和风险的关键。 “我们

的商业模式是B2B电子商务搜索引擎，无论什么供应商，不管

他在什么B2B贸易门户、企业官方网站发布的消息，只要被我

们收录，全球的买家直接输入产品或者公司名称，就能找到

供应商的全部信息，并且能筛选评估。”胡欣然透露，目前

沱沱网已覆盖了逾800万家外贸供应商，300万国际买家，同

时拥有4万多家中国优质供应商的出口记录，“这是目前最全

的中国供应商出口记录”。 百度近日亦借风阿里巴巴的上市

路演宣布进军电子商务。依靠其发达的搜索引擎技术和庞大

的用户群，尽管现在百度还只是从事个人电子商务交易，但

这是否也会对沱沱网的商业模式造成冲击呢?直言期望沱沱网

成为“互联网电子商务时代的百度”的胡欣然认为，通用搜

索引擎强调的是资讯的获取能力，而垂直的电子商务搜索引

擎更强调资讯的分析能力，两者并不冲突。而这一模式也并

不会影响传统的电子商务企业，“我们与阿里巴巴更多的是

一种竞合关系，合作关系要多过竞争关系，我们可以作为它

的推广平台。” 目前，九城关贸方面大约已经投入了4000万

美金用于发展电子商务，不过，由于业务新创，目前尚未形

成大规模的盈利。今年一季度，九城关贸亏损80万美元，但

是胡欣然认为，在500人的团队从事这一尚未盈利的业务之际

，亏损并不足为虑，“九城的传统业务还是很赚钱的，因此

我们并不急于盈利，相信未来两年，这一商业模式很快就能

见到回报。” 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载

。详细请访问 www.100test.com 


