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E6_9D_91_E4_BF_9D_E9_c67_490357.htm 李剑锋是安徽省宿州

市桥区北杨寨乡大陈村的一个普通农民，这两年他陆陆续续

为自己和家人购买了好几份商业保险，“我们老两口买了健

康险，还给女儿买了份子女教育险，几份保险的年保费支出

有6000多元钱。”李剑锋对记者说，这几年像他这样买商业

保险的村民是越来越多了。 农村保险市场渐入佳境 专家指出

，随着城市保险市场竞争的日趋激烈和农民收入的日益增加

，农村保险市场渐有升温之势。据安徽省保监局寿险处处长

顾旭之介绍，随着生活水平的提高，目前农村居民对三类保

险的需求比较强烈：一是养老保险，二是独生子女类保险，

三是外出务工人员意外险。去年安徽省农村(县域以下)保费

收入超过20亿元，今年截至9月份已达到18.9亿元。 昔日颇受

冷遇的农村保险市场为何逐渐升温？专家认为，这首先是由

于目前农村社保体系尚不成熟所致。“如果有良好而完善的

社保体系，商业保险尤其是商业养老保险在农村的发展可能

不会这么快。”首都经济贸易大学金融学院教授庹国柱在接

受记者采访时表示：“我国人口老龄化的日益逼近使农村养

老、医疗以及家庭护理等问题成为当前及今后一段时期突出

的社会问题；另一方面，由于计划生育政策的贯彻执行和家

庭规模的日益缩小，家庭的养老负担沉重，赡养功能削弱。

因此，越来越多的农村居民倾向于通过购买商业人寿保险来

保障未来的老年生活。” 其次，农村居民对保险的需要已经

有扎实的购买力作为支撑，可以转化为有效需求。中国人寿



县域保险部相关负责人在接受本报记者采访时表示，现阶段

农村居民家庭收入的状况，已超出了我国人身保险刚起步阶

段城镇居民的收入水平，具备了相当的购买力；1998年以来

我国农村储蓄率一直高于城市，近五年都保持在26%以上；

在县乡网络较为齐全的邮政储蓄，每年从农村吸收的存款超

过1500亿元。“随着城市里保险竞争的日趋激烈，未来保险

业竞争的主战场和出路还是在农村，保险业要以战略眼光积

极开拓这块潜在的巨大市场。”中国人保财险宿州市分公司

总经理助理解连贵向记者表示。 另外，“由于退保率低，期

缴保单占比大，农村保单质量的整体水平甚至好于城市，这

也使得农村市场对各家保险公司的吸引力越来越大。”顾旭

之表示，“一些公司在安徽农村的保费收入占比已经超过其

在城市的保费收入，比如国寿的农村保费收入占比就超过其

总保费的一半以上；太平洋保险的农村保费收入占比更是高

达70%。” 农民买保险更倾向于保障 与近年来投连险等新型

保险理财产品在城市的火爆销售不同，农村居民购买的主要

保险产品仍以传统寿险为主，“据我们所知，现在很少有保

险公司在农村推销投连险等风险较大的理财险种。”中国人

寿安徽省六安市寿县支公司个险经理戈绍军告诉记者：“大

多数人还是更乐于选择养老险和健康险等。” 对此，首都经

济贸易大学金融学院教授庹国柱认为，这还是与目前农村居

民收入依然相对较低有关。以安徽省为例，农村居民近几年

的人均年收入都在2000多元左右，远远低于同期城镇居民的

收入水平。因此，在目前情况下，农民自然会更倾向于风险

较低的传统寿险，而不太可能购买风险较大的保险产品。 另

外，“这也与农村居民长期的传统心理有关”，顾旭之补充



道，“购买传统寿险其实也就相当于将短时间内急需的大笔

资金分散开逐年储蓄，农民们还是认为把钱存起来更踏实。

” 针对农村居民收入相对较低的现状，不少保险公司在保险

产品的初始保费及缴费期限设计上都相应调低了标准。“比

如康宁终身重大疾病保险的件均保费在城市里可能会达到两

三千元，但在农村一般就只有七八百元。”中国人寿安徽省

六安市分公司办公室文秘吴琼介绍说：“还有学生平安险，

在城市里每份卖40元钱，但在农村就只能卖30元，甚至20元

钱。当然，其保额相应也会有所降低。另外，比起城市，农

村保单的缴费期限会根据村民的经济状况而相应延长。” 农

民保险意识仍有待提高 “与上世纪90年代商业保险刚刚在农

村起步的时候相比，农民的保险意识已经进步不少了。当年

即便是像麦场险这样保费每亩3毛钱，保额200元的低费率、

高保障的险种都难以推广。农民认为我们推销保险是在咒他

们出险。”中国人保财险宿州市分公司三里服务部经理苏颖

说，“但是比起城市，农民的保险意识依然比较淡薄。” 曾

经当过保险业务员的李先生也告诉记者，现在农村中依然有

不少人在生病或出险之后才想到要去买保险。有些人则认为

，如果自己不生病不出险交那么多保费不是亏了吗。 针对这

种现状，不少保险公司都作出了许多努力向农民普及保险知

识，提高保险意识。比如中国人寿在安徽省的许多分公司，

就将农村市场细分为“乡镇行政村农民家庭”三个层次，创

建了农村营销服务部保险国寿村驻村服务员“三位一体”的

发展模式。驻村服务员的定位由原先单纯展业扩展到为村民

提供保险咨询、宣传、理赔以及向公司反馈信息等。 “除此

之外，我们也经常举办乡村产品说明会，由营销员进村入户



为农民讲解；还通过同乡会，主动走到江苏、上海、北京等

我市务工人员较为集中的省市去开产品说明会，以普及保险

知识、增强保险意识、提高公司业绩。”中国人寿保险股份

有限公司安徽省六安市分公司副总经理徐政介绍，“正是因

为这些工作比较到位，我们分公司在农村网点的业务量2006

年比2005年增长了26%，而且近年来一直保持逐渐上升的态势
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