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https://www.100test.com/kao_ti2020/473/2021_2022__E7_94_B5_E

5_AD_90_E5_95_86_E5_c67_473293.htm 我国电子商务市场在

近几年保持了持续高速增长的势头，其中尤以B2B(企业间电

子商务)市场的增长最快，去年甚至达到100%。易观国际的数

据显示，去年我国B2B市场规模达到73亿元，预计2007年将达

到93亿元。 行业网站涌现 尽管电子商务在中国的发展已经有

了比较成熟的模式，像阿里巴巴一样的B2B电子商务平台甚至

在全球B2B电子商务领域中都属于佼佼者，然而面对中国企业

和用户多样化的需求，商业模式和服务模式的创新一直都是

电子商务服务商不懈的追求，对于市场的新进入者而言尤其

如此。于是，一批专注于行业细分的B2B网站涌现出来。 中

国电子商务正在从以往“大而全”的模式转向专业细分的行

业商务门户，这也正是电子商务从第一代向第三代发展的方

向。第一代专注于内容，第二代专注于综合性，而第三代的

行业电子商务将增值内容和商务平台紧密集成，充分发挥因

特网在信息服务方面的优势，使电子商务真正进入实用阶段

。根据国家《电子商务十一五发展规划》介绍，十一五期间

，应用电子商务的企业将从现在的2%增长到30%，将有1200

万企业使用B2B服务。据最新数据统计，中国行业商务网

站2006年总体的营收超过了100亿元，就业人数超过了12万人

，已经成为互联网产业的必争之地。 中国B2B研究中心研究

员曹磊表示，行业电子商务平台能为投资者带来巨额的增值

服务利润，迅速提升自身在行业内的核心地位，并直接增加

投资者主产业的效益。目前，行业电子商务平台的投资者一



般是：位于某个行业的上游、中游或下游，致力于打造该行

业电子商务平台的政府管理机构、协会组织或企业。如：零

售业、旅游行业、机械行业、汽车行业、化工行业、纺织服

装行业、医药行业、造纸行业以及科技信息领域等。 服务于

供应链已经成为这些行业商务网站的目标。正如易观国际所

分析的，过去5年，B2B电子商务在我国快速发展，主要还停

留在初级电子集市阶段，以提供战略供应源选择与一般采购

源搜寻为主要目标，与企业关系松散，发展难有突破。如今

，在深度介入企业级采购与供应过程中，以服务于供应链过

程为目标，与供应链两端的企业保持更加密切的联系，以提

供更便捷的一站式服务与高增值服务为标志，提供深度服务

与整体解决方案的B2B网站有望在未来5年取得长足发展。 结

合传统产业 “我们的目标是未来3年内建立600个行业网。”

中国网库董事长兼首席执行官王海波语出惊人。刚刚获得富

基旋风注资的中国网库得到的不仅仅是更多的资金投入，还

有来自富基旋风的很多渠道。随之而来的则是中国网库自身

的战略转变改变以往自由电子碰撞式的B2B服务模型，以上下

游产业链上的模式打通零售服务商和供应商之间的B2B服务。

尽管如此，王海波坦言，中国网库未必有那么大的能力和精

力去做好600个行业网，能真正做好三四个行业网对一个B2B

网站来说就足够了。为着这一目标，中国网库从2006年开始

推出了“中国行业网联盟”计划，即在不同的城市寻找某一

行业的领头传统企业，以其为链主建立区域行业B2B平台。目

前，中国网库已经在全国建立了近100家分支机构，累计会

员20多万家。 行业网站是我国最早也是发展状况最健康的电

子商务分支，遵循“会员＋广告”的赢利模式，全国已经诞



生了大大小小2000余家行业网站。面对同质化的竞争，与传

统产业的结合已经成为每一家行业网站脱颖而出的关键。“

要打造一个完整的B2B产业链就必须把电子商务与传统产业相

结合。”王海波认为，当前，行业B2B网站的进入门槛很低，

但盈利也很难，主要原因就是很多公司只是搭建一个电子商

务平台，却不能与传统产业进行很好的结合。 去年12月，网

盛科技带领着旗下诸多行业网站的成功上市不仅创造了“中

国互联网第一股”的奇迹，也将众人的目光聚焦到了行业网

站这一一直不为人看好的领域。随着今年政府参与B2B电子商

务力度的逐渐加强，行业电子商务网站将面临更好的发展环

境。行业网站业已对综合性B2B电子商务平台产生了巨大的冲

击，许多综合性B2B电子商务平台甚至也开始介入行业网站。

对此，易观国际认为，综合性B2B电子商务平台仍将在未来一

段时间内与垂直性专业B2B平台共同发展，最终有可能形成相

辅相成的B2B细分产业链生态圈。 100Test 下载频道开通，各

类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


