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https://www.100test.com/kao_ti2020/295/2021_2022__E4_BF_9D_

E9_99_A9_E7_B3_BBQ_c67_295463.htm 虽然保险公司与一些

银行、基金公司和券商一样都获得了QDII资格，但与当下银

行、基金系QDII产品红红火火的热销相比，投资者与保险

系QDII产品仍旧是素未谋面，除保险资金境外投资办法的细

则尚未出台等原因外，在投资上的顾虑也是重要因素。此外

，保险系QDII产品很难“自立门户”，可能采取增设投连账

户的方式推出。 养在深闺人未识 近日来，QDII产品受到了投

资者的追捧。近日发行的上投摩根“亚太优势”限量发行３

００亿元，发行首日就募集到了千亿资金，中签率尚不足1/3

。银行QDII也扎堆推出，短短的两周之内，有4只银行QDII

集中发行。而保险系QDII，自今年7月《保险资金境外投资管

理暂行办法》发布后，一直是“养在深闺人未识”，虽有种

种传闻称保险公司一直在积极进行准备工作，但始终不见产

品问世。 “由于险资的境外投资管理办法细则目前还没有出

台，QDII的推出还存在政策上的限制，很多公司目前都提出

了申请，正在等待监管部门的批复。”一位业内人士透露。 

行业分析人士则对保险QDII产品的缺席并不感到意外。“保

险公司肯定不会打着QDII的旗号募集资金的。销售与购买保

险产品的目的也都不是为了投资。”长江证券张凡认为，与

银行、基金公司、券商和信托公司都不同，保险公司如果直

接发行QDII产品颇有些“名不正言不顺”，而只能是在保险

产品的条款中体现出产品可以投资于香港或者境外市场的设

计。 而根据此前坊间的流传，有保险公司负责人曾表示，其



公司正在设计与出国留学相关联的QDII产品，并且增加了保

险保障的覆盖功能。”其实质仍旧凸显了产品的保障功能。 

海外概念未必精彩 “QDII产品引入了海外概念，但并不代表

它的收益高。目前的情况是境外资金源源不绝涌向境内，说

明国内市场的吸引力更大。”上述业内人士坦率表示，“境

外投资收益也要取决于投资工具的选择和投资水平，要运行

一段时间才能见分晓。” 在风险方面，张凡认为，境外投资

的水更深，其风险要远远大于境内投资。虽然目前股指已经

攀上6000点，但并没有太大问题，还是相对安全的。 根据以

往数据，保险资金2006年全年投资收益率为5.8%，假设一年

之内人民币升值5%，险资境外投资收益率必须达到10.8%才

能达到去年水平。据了解，保险资金在香港市场及海外市场

主要投资工具仍旧集中于债券，还有少量股票，并不涉及衍

生产品、股指期货和权证。因此要想获得高收益并不容易。

与此同时，受益于A股市场，今年上半年保险资金运用实现

收益同比增长260%，达1374亿元，其中有7成以上收益来自权

益投资。 实际上，保险机构在QDII资金上的运用也颇为谨慎

。按照《办法》规定，保险公司境外投资总额不得超过委托

人上年末总资产的15%，但是据业内人士透露，目前有QDII

投资资格的保险公司运用资金比例不足5%，尚不到获准投资

额度的三分之一。 “不过在目前的点位，存在分歧是正常的

。投资者自然希望通过将资金配置到境外市场分散风险，但

作为理性投资人来说，还是应该看到国内市场的发展潜力，

在投资上有所侧重。”上述人士认为。 增设投连账户最可行 

那么，保险QDII产品将采用何种方式推出呢？专家认为，通

过增设投连账户的方式就可以体现保险QDII产品的功能。但



是否存在其他形式，单独设置一个QDII理财产品呢？ “这在

技术上是可行的。”一位资深的精算人士分析到，但是他认

为，这样做不如通过增设投连账户的方式意义更加直接和明

显，并用排除法给记者做了一个说明。 首先是传统寿险，这

类产品的投资风险完全由保险公司承担，是否投资境外市场

与客户并没有直接关系。因此首先被排除。其次是分红保险

，但客户只能在保险公司收益提高后，通过参与分红感受到

投资于海外市场的好处，差别并不会太大。万能保险有保底

收益，投资风格比较保守，与分红险情况类似，客户对QDII

感受不深。唯有投连险，由于客户承担投资风险，在原有基

础上增设QDII投资账户即可体现产品特色。 100Test 下载频道

开通，各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


