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中选择你的最爱 人人都可以创业，但是，却不是人人都可以

创业成功的。这其间有着许许多多成功创业的小秘诀，而这

些秘诀并非都来自创业成功个案的经验，很多是从失败的例

子中去反省、领悟而来的。综合这些经验谈，创业者首先必

须做的便是决定要从事哪一种行业，哪一类项目？在你下决

定之前，最好先为自己作个小小的测验，了解自己在哪方面

较有创意、潜力；哪方面的事业较能吸引自己的注意力、并

鞭策自己奋往直前等。一旦做好选择，接下来的许多课题便

需要创业者一步步地去执行，才能逐渐地迈向成功之路。 二

、持续自我成长与学习 有了完整的创业点子，下一步骤便是

尽量让自己多接触各种信息与资源管道；诸如专业协会及团

体等组织机构。这些团体、组织不仅可以帮助你评估自己的

创业机会与潜力，并可以尽早让创业计划到位。 其它有效的

资源：诸如创业者的自传、创业丛书、商业杂志等；或是专

业的商业组织，如中小企业管理局的计划书顾问群等，也都

可以提供许多的好材料给创业者去脑力激荡。创业者也可主

动出击，把公司信息告知当地的商业组织、团体等来增加公

司曝光率。即使有可能遭受到地区性竞争者的妒忌，你还是

可以试着与其它地区的同业交换创业心得、征询适时的忠告

。有很多成功的创业者都有这种相同的经验，差别只是解决

方法不同而已，所以别太早死心，枉送别人的美意。 三、慎

选你的品牌或公司名称 最佳的品牌或公司名称是要能够充分



反映你的产品或服务与众不同的特色及单一性。基本上，品

牌或公司名称与产品之间的关系是成正比的；亦即是要能在

消费者或顾客群的心目中产生一种紧密的联想力。具创意的

品牌或公司名称不仅有助于建立品牌的形象，同时也能打动

顾客的购买欲。选择的品牌或公司名称时应该具有前瞻性与

远见；所选择的品牌或公司名称要能很有弹性地将自己推荐

给消费者。最后，别忘了先作注册公司名称调查，确定你所

选择的名称仍然还未被登记或已在公司商标法的保护中。切

记，别取一个过于冗长的名称，消费者不容易记得。 四、决

定公司的合法组织与法律架构 在开始计划营运前你必须选择

何种法定组织架构适合你的创业大计。简而言之，首先你必

须决定是要自己创业？还是合伙创业？如果选择合伙创业，

公司的起始资本额要如何分配？ 合伙创业的模式可以是有限

股份公司制或是以一集团公司名称方式创业。这中间并没有

一套可依循的准则，来分析各种可能状况以区分孰优孰劣；

因此，你必须先了解各种公司组织型态的利弊及运筹方式，

再选择最适合组合模式配合你的创业计划方式。 尽管各种公

司营运架构有些细微的差异性，但是最需要注意的焦点是一

旦公司营运出状况时，公司内部将由谁负起最后法律上的财

务责任？举例来说，以独资或合伙人型态创业，公司组织法

要求个人自行负担公司的债务归属问题。也就是说，一旦公

司因牵连上财物官司而败诉，则个人名下所属财产及不动产

等都会受到法院的扣押、拍卖以偿还债务。无论一开始你选

择哪一种经营模式，都不代表公司的经营体制已经定型不变

，还是可以依据公司的发展与未来潜力做适时的变更。 五、

评估一份具体的预算报告 经营一项有利润的新事业必须要有



充分的流动资金，并且要能与实际经营运作时所需的开销相

平衡，是以草拟一份年度预算表是必要且马虎不得的。要草

拟一份精确的年度预算表并不容易，即使是一位最有预算概

念的大师来编列预算表，还是多少会有低估预算，或遗漏些

小细节，这些小细节常常是发生在预算表中的杂支及超支项

目；另外，有时公司成长太快也会出现这些小麻烦。总之在

开始编列预算时必须注意的是公司草创第一年的年度预算应

该包括公司首次营运费用及持续营运的每个月开销。 不管公

司状况如何，一份理想的预算报告最好在编列预算时，稍微

调高所需预算比例，直到公司可以负担营运成本以及本已低

估的获利能力。最好是听听其它同业的意见，并在编列具体

的预算评估表时能按照专家建议，把最好和最坏的财务评估

案例折衷试算，然后把预算设定于两者之间。专家则建议去

一趟会计事务所将会让你对公司的开销、营收及流动资本运

作计划更了解。 六、选对地址，事半功倍 在决定了自主创业

也选好了项目之后，接下来最重要的恐怕就是选址的问题了

。选址对于办公司开店铺到底有多重要？专家的看法是：不

论创立任何企业，地点的选择都是决定成败的一大要素，尤

其是以门市为主的零售、餐饮等服务业，店面的选择，更往

往是成败的关键，店铺未开张，就先决定了成功与否的命运

。可以说，好的选址等于成功了一半。 尽管在选择经营场地

时，各行业的考虑重点不尽相同，但是有两项因素是绝对不

可忽略的。即租金给付的能力和租约的条件。经营场地租金

是最固定的营运成本之一，即使休息不营业，都照样得支出

，尤其在房价狂飙后，租金往往是经营者的一大负担，不能
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