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https://www.100test.com/kao_ti2020/276/2021_2022_2007_E5_B9_

B4_E6_B3_A8_c67_276540.htm 一个灵魂：独立，一个核心：

认定， 两个观念：重要性与审计风险 一条主线：收集审计证

据，一个理论：审计目标决定论 两个原则：重要性与职业谨

慎性 第十章 销售与收款循环审计 第十一章 购货与付款循环

审计 第十二章 生产循环审计 第十三章 筹资与投资循环审计 

第十四章 货币资金与特殊项目审计 第十章 销售与收款循环审

计 本章为重点章与难点章，属于审计实务。考点主要围绕销

售与收款循环的控制目标、内部控制和测试一览表，销货交

易的实质性测试程序，以及主营业务收入、应收账款、坏账

准备项目的审计目标和实质性测试审计程序等相关内容。考

生要了解销售与收款循环的特性，理解内部控制测试和交易

的实质性测试，掌握主要账户的审计目标和重要的实质性测

试审计程序。历年考试在本章主要出客观题、简答题和综合

题5分至10分。2001年简答题涉及到本章应收账款审计目标，

财务报表审计综合题中涉及到本章销售与收款循环的内部控

制测试和应收账款和坏账准备项目的测试，历年财务报表审

计的综合考题必涉及主营业务收入或应收账款和坏账准备项

目的测试。预计2002年本章命题为客观题、简答题或综合题

。要求考生要将审计理论与销售与收款循环的审计实务联系

考虑，根据审计重要性理论，考虑重要报表项目的实质性测

试，以及存在的问题对审计报告意见类型的影响。 基本内容

1． 理解销售与收款循环的特点 2． 理解销售与收款循环的内

部控制及控制测试 3． 理解掌握销售与收款循环的交易实质



性测试 4． 掌握主营业务收入审计 5． 掌握应收帐款审计 6． 

理解坏帐准备审计 7． 了解其他与销售收款循环相关项目的

审计 一、P305 表10-1 业务循环与主要会计报表项目对照表（

理解） 二、P313 表10-2 销售业务的控制目标、内部控制和测

试一览表 关键内控及常用测试要理解、适当记忆。 内部控制

目标、关键内部控制、常用的内部控制测试及常用的交易实

质性测试 1、（存在或发生）： 登记入帐的销货业务确系已

经发货给真实的顾客 a、销货业务是以经过审核的发运凭证及

经过批准的顾客订货单为依据登记入帐的；在发货前，顾客

的赊销已经被授权批准；销售发票均经事先编号，并已恰当

地登记入帐；每月向顾客寄送对帐单，对顾客提出的意见作

专案追查。 b、检查销售发票副联是否附有发运凭证（或提

货单）及顾客订货单；检查顾客的赊购是否经授权批准；检

查销售发票连续编号的完整性；观察是否寄发对帐单，并检

查顾客回函档案。 c、复核主营业务收入总帐、明细帐以及应

收帐款明细帐中的大额或异常项目；追查主营业务收入明细

帐中的分录至销售单、销售发票副联及发运凭证；将发运凭

证与存货永续记录中的发运分录核对；将主营业务收入明细

帐中的分录同销售单中的赊销审批和发运审批核对。 2、（

完整性）现有销货业务均已登记入帐 a、发运凭证（或提货单

）均经事先编号并已经登记入帐；销售发票均经事先编号，

并已登记入帐。 b、检查发运凭证连续编号的完整性。检查

销售发票连续编号的完整性。 c、将发运凭证与相关的销售发

票和主营业务收入明细帐及应收帐款明细帐中的分录进行核

对。 3、（估价或分摊）登记入帐的销货数量确系已发货的

数量，并已正确开具收款帐单并登记入帐。 a、销售价格、付



款、运费和销售折扣的确定已经适当的授权批准。由独立人

员对销售发票的编制内部核查。 b、检查销售发票中否经适

当的授权批准；检查有关凭证上的内部核查标记。 c、复算销

售发票上的数据；追查主营业务收入明细帐中的分录至销售

发票；追查销售发票上的详细资料至发运凭证、经批准的商

品价目表和顾客订货单。 4、（分类）销货业务的分类正确

。 a、采用适当的会计科目表；内部复核和核实。 b、检查会

计科目表是否适当；检查有关凭证上内部复核和查核的标记

。 c、检查证明销售货业务正确的原始证据。 5、（及时性）

销货业务的记录及时。 a、采用尽量能在销货发生时开具收款

帐单和登记入帐的控制方法；内部核查。 b、检查尚未开具

收款帐单的发货和尚未登记入帐的销货业务；检查有关凭证

上内部核查的标记。 c、将销货业务登记入帐的日期与发运凭

证的日期比较核对。 6、（过帐和汇总） 销售业务已经正确

地记入明细帐，并经正确汇总。 a、每月定期给顾客寄送对帐

单；由独立人员对应收帐款明细帐作内部核查；将应收帐款

明细帐余额合计数与其总帐余额进行比较。 b、观察对帐单

是否已经寄出；检查内部核查标记；检查将应收帐款明细帐

余额合计数与其总帐余额进行比较的标记。 c、将主营业务收

入明细帐加总，追查其至总帐的过帐。 销售与收款循环的关

键控制点与控制测试 主要业务活动 关键控制点 防范的错报 

可能的控制测试 1．接受顾客订单 确定顾客在已批淮的顾客

清单上；每次销售都有已批准的销售单 可能销售商品给了未

经授权的顾客 审查已批准的顾客清单和销售单 2、批准信用 

信用部门须对所有新顾客做信用调查；在销售前，检查顾客

的信用额度；要求被授权的信用部门人员在销售单上签署意



见 承担了不适当的信用风险 询问对新顾客做信用调查的程序

；核对信用额度与销售情况；审查赊销信用是否经适当的授

权批准 3。按销售单发货、装运货 发货、装运货都需有已批

准的销售单；按销售单发货和装运的职责相分离；每次装运

都编制装运凭证 所发出、装运的货物可能和被订购的货物不

符；可能有未经授权的发出、装运货物 观察发运、装运货物

的 职责分工情况；审查装运凭证及独立稽核的证据 4、开单

给顾客 每张发票须有与之相配合的装运凭证和已批准的销售

单；每张装运凭证须有与之相配合的销售发票；由独立人员

对销售发票的编制做内部核查 可能对虚构的交易开单或重复

开单；有些装运凭证可能没有开账单；销售发票可能计价错

误 将发票核对至装运凭证和已批准的销售单；追查装运凭证

至销售发票；检查和计算发票的计价 5．记录销售 销售发票

与销售帐和顾客账的金额一致；每月定期给顾客寄送对帐单 

发票可能未入销售账和顾客帐户；发票可能过到错误的顾客

账户 复核独立检查证据；观察月末对账单情况 6．办理和记

录现金、银行存款收入 采用汇款通知单；独立检查入联、过

帐的金额与每日现金汇总表的一致性；定期编制银行调节表 

货币资金失窃；收款记录错误 核对发运凭证与相关的 销货发

票和主营业务收 入明细联及应收帐款中的分录；审查银行调
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